
🫵
Apprenti(e) - Développement 
Commerciale & Technique de 
vente

État Ouvert

Lieu Annecy

Type Alternance

Mis en ligne le 27 mars 2026

Description du poste



Alternance – Développement Commercial & 
Technique de Vente (Annecy)
Sur  Annecy   Transition énergétique & mobilité électrique📍 🌱

 Qui sommes-nous ?⚡

FUZED est une jeune entreprise à impact qui accélère la transition 

énergétique en combinant solaire photovoltaïque et recharge pour véhicules 

électriques.

Nous finançons, concevons et exploitons des ombrières et toitures solaires 

intégrant des bornes de recharge, via un modèle tiers-investisseur.

Concrètement, nous permettons aux propriétaires fonciers de percevoir un 

loyer, de consommer une électricité locale et bas carbone, et de répondre 

simplement à leurs obligations réglementaires - sans investissement ni 

complexité.

Notre ambition : rendre la recharge électrique accessible au plus grand 

nombre, en produisant une énergie locale et décarbonée, sans artificialiser 

les sols.

❓  FUZED est basée à . L’offre de stage est à 

pourvoir à Annecy.

📍 Annecy et à Paris

 L’équipe👥

FUZED est une équipe à taille humaine de 6 personnes, aux compétences 

complémentaires (business, solaire, mobilité électrique, exploitation).

Chez nous, les décisions sont rapides, les responsabilités réelles, et chacun 

travaille en lien direct avec les fondateurs. Rejoindre FUZED, c’est apprendre 

vite, toucher à tout et voir concrètement l’impact de son travail sur des 

projets qui se déploient sur le terrain.

 Ta mission (si tu l’acceptes)🎯

Nous entrons dans une phase d’accélération commerciale Pour 

accompagner cette croissance, nous recherchons un(e) 

 qui travaillera au cœur de notre stratégie 

commerciale.

🚀

apprenti(e) en 

Business Development



Tes missions (non exhaustives) :

 Développement commercial🔍

• Identifier et qualifier des opportunités (fonciers publics & privés)

• Participer activement à la prospection (email, téléphone, terrain)

• Prendre part aux premiers échanges commerciaux

• Suivre et développer un portefeuille de prospects / clients

 Structuration & stratégie🧠

• Enrichir et structurer le CRM (le vrai, celui qu’on utilise tous les jours )😄

• Définir et tester des stratégies de prospection territoriale

• Contribuer à l’amélioration continue des process commerciaux

 Dimension technique (gros plus du poste)⚙️

• Comprendre les projets IRVE & photovoltaïques

• Participer à la qualification technique des sites (parkings, toitures, 

usages)

• Aider à la construction des propositions commerciales (offres, 

dimensionnement simple)

• Monter en compétence sur les enjeux réglementaires et énergétiques

 :✨ Le vrai plus chez FUZED
On te laisse de la place. Beaucoup. Tu pourras , proposer 

des idées, prendre des initiatives et monter rapidement en compétences 

selon ton profil.

façonner ton rôle

 Profil recherché / ce stage est fait pour toi si…🔍

• Tu es étudiant(e) en école de commerce, d’ingénieur, université ou 
équivalent ;

• Tu as un niveau bac +3 à bac +5, idéalement en fin de cursus ou en 

année de césure ;

• Tu es à l’aise à l’oral et à l’écrit, curieux(se), autonome et orienté(e) 
terrain ;



• Tu apprécies les challenges commerciaux ;
• Tu as envie de comprendre un business concret, au croisement de la 
transition énergétique, de l’immobilier et de la mobilité électrique ;

• Tu veux t’investir dans une start-up en forte croissance ;

• Tu apprécies les montagnes, la raclette et les équipes à taille humaine
🧀🏔️

 Process de candidature (rapide et simple)🏃‍♂️

• Envoi d’un CV (et quelques disponibilités) ;

• Un premier échange visio ou téléphone avec Kevin (30 min) ;

• Si le fit est là : une rencontre rapide avec l’équipe ;

❓  Infos pratiques📝

•  : Selon l’école⏳ Durée

•  : Chavanod (Annecy)📍 Lieu

•  possible partiellement🏡 Télétravail

•  : conforme à la réglementation💰 Gratification

 Intéressé(e) ?📩

Rempli le questionnaire ci-dessous 👇

On se rencontre rapidement ☕⚡

Pour candidater, remplissez ce formulaire :


